Zatgcznik nr 1 do Zarzgdzenie Nr 500/2016
Burmistrza Gminy Rawicz
7z dnia 19 pazdziernika 2016 roku.

Regulamin przeprowadzenia przetargu ustnego na sprzedaz samochodu sluzbowego
bedgcego mieniem Gminy Rawicz

1. Ninigjszy regulamin okre$la zasady i sposob przeprowadzenia przetargu
na sprzedaz samochodu.

2. Postepowanie jest prowadzone W trybie przetargu ustnego i jest jawne.

3. Celem postepowania jest sprzedaz samochodu stuzbowego oraz uzyskanie najwyzszej
ceny sprzedazy.

4. Czynnosci zwigzane Z przeprowadzeniem przetargu wykonuje komisja przetargowa
powotana przez Burmistrza Gminy Rawicz.

5. Szczegbtowe warunki sprzedazy okresla umowa sprzedazy.

6. W przetargu nie mogq uczestniczy¢ osoby wchodzgce w sktad komisji przetargowej

oraz osoby bliskie fym osobom, a takze osoby ktére pozostajq z cztonkami komisji
przetargowej w takim stosunku prawnym lub faktycznym, ze moze budzi¢ to uzasadnione
watpliwosci co do bezstronnosci komisji przetargowej . Cztonkowie komisji sktadajg stosowne
pisemne o$wiadczenie.

7. Warunkiem przystagpienia do przetargu jest wptata wadium w wysokosci | terminie
podanym w ogtoszeniu.

8. Wptacone wadium sostanie zaliczone na poczet ceny nabycia samochodu , uczestnikowi,
ktéry przetarg wygra, zaé pozostatym sostanie zwrécona w terminie 3 dni od dnia przetargu.
Wadium nie podiega zwrotowi w przypadku , gdy:

- saden z uczestnikdw nie zaoferuje ceny nabycia réwnej co najmniej cenie wywotawczej

- uczestnik , ktéry przetarg wygra uchyla sig od zawarcia umowy.

9. Oferenci przed rozpoczeciem przetargu przedktadajg komisji przetargowe;j:

- dowdd wptaty wadium,

- oéwiadczenie, ze oferent zapoznat sig z regulaminem przetargu, stanem technicznym
pojazdu oraz projektem umowy ( wzér oswiadczenia stanowi zatgcznik do regulaminu).

10. Przetarg jest wazny bez wzgledu na liczbe uczestnikow , jezeli chociaz jeden uczestnik
zaoferuje cene rowng CO najmniej cenie wywotawcze;.

11. Komisja przetargowa wybierze oferenta , ktéry zaoferuje najwyzszg ceneg.

12. Przetarg otwiera przewodniczacy komisji przetargowej przekazujac uczestnikom
informacje o przedmiocie przetargu . cenie wywotawczej , wysokosCi postgpienia, podaje
imiona nazwiska albo nazwy firm, kidre wptacity wadium i zostaty dopuszczone do przetargu.
Ustala tozsamosé uczestnikow przetargu. Informuje, ze ogtaszajagcemu przetarg przystuguje
prawo zamkniecia przetargu bez podania przyczyny.




13. Przewodniczqcy komisji przetargowej informuje uczestnikow przetargu , ze po trzecim
wywotaniu najwyzej zaoferowanej ceny dalsze postgpienia nie zostangq przyjete.

14. Uczestnicy przetargu zgtaszajg ustnie kolejne postgpienia ceny, dopdki mimo trzykrotnego
wywotania nie ma dalszych postgpien.

15. Stawka zaoferowana przez uczestnika przetargu przestaje wigzaé, gdy inny uczestnik
zaoferuje stawke wyZszq.

16. Po ustaniu zgtaszania postgpien przewodniczqcy komisji przetargowej wywotuje
trzykrotnie ostatniq najwyzszq ceng i zamyka przetarg, a nastepnie ogtasza imie i nazwisko
osoby lub nazwe firmy, ktéra przetarg wygrata.

17. 1 przetargu komisja sporzqdza protokdt , ktdry w szczegdlinosci powinien zawierac:

- miejsce i czas przetargu,

_imiona i nazwiska oséb prowadzqgcych przetarg,

- ilo§¢ osdb uczestniczgcych w przetargu,

- wysokos¢ ceny wywotawcze),

- wysokos$¢ ceny nabycia i kwoty jakg nabywca uiscit na poczet ceny,- imig, nazwisko lub
nazwa firmy ) i adres nabywcy,

- podpisy — przewodniczgcego komisji , cztonkéw oraz nabywcy pojazdu.

18. Przetarg uwaza sie za zakonczony wynikiem negatywnym, jezeli zaden
7 uczestnikéw przetargu nie zaoferuje ceny nabycia co najmniej rownej cenie wywotawczej.

19. Protokét z przeprowadzonego przetargu stanowi podstawe do zawarcia umowy
sprzedazy pojazdu.




